stos dias los banqueros es-

tan siendo moneda de cambio

en los medios de comunica-
cion. Apellidos importantes, por
muy diferentes méritos, se cotizan
entre los mas populares del mo-
mento. Los bancos son protago-
nistas de costosas campafias pu-
blicitarias. Vivimos en un mundo
bancarizado. El poder del dinero
es una sombra constante de todas
las actividades. A los nifios desde
muy pequefios los martilleamos

con palabras como hipoteca, inte- .

rés, crédito, ...
~ Realmente la banca es una gran
desconocida para la mayor parte
de los habitantes del planeta; sa-
ben que interfiere en sus vidas, que
decide sobre su futuro, pero si des-
conocida es la banca, més criptico
resulta el oficio de banquero.

Estos dias ha caido en mis ma-
nos una fotocopia de una carta
atribuida a un secretario del Te-
soro de Estados Unidos, que lo
fue a mediados del pasado siglo y
que a través de sus recomenda-
ciones define cual debe ser el com-
portamiento dc un banquero or-
todoxo; estas recomendaciones
hoy son plenamente vigentes y su
respeto marca la diferencia entre
un Banguero y un banquero. Por
su interés transcribo literalmente
los parrafos més ilustrativos:

La carta se dirigia a los bancos
nacionales, de recicnte creacion:

«No conceda créditos que no
estén asegurados mds allé - de toda
contingencia razonable. No haga
nada para animar o promover la
especulacion. Facilite solo las tran-
sacciones que sean legitimas y pru-
dentes. Que sus descuentos sean
por un plazo tan corto como le
permita el negocio de sus clientes
e insista en que el pago de todo
papel se realice al vencimiento, tan-
1o si usted necesita el dinero como
si no. No renueve nunca una ope-
racion o una factura simplemente
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porque no sepa donde colocar el
dinero con el mismd rendimiento,
en caso de que el pago se realizase.
De ningunaotra forma puede us-
ted controlar adecuadamente su
linea de descuento o hacerla per-
manentempenie segura.

wDistribuya sus créditos en lugar
de concentrarlos en unas pocas ma-
nos. Los créditos elevados conce-
didos a una firma o a un individuo
unicos, aungue pueden ser en oca-
siones licitos y necesarios, son ge-
neralmente poco juiciosos y fre-
cuentemente inseguros. Los acree-
dores importantes pucden tener
posibilidad de controlar el banco
y cuando se produce esa relacion

no esté permitido por la Ley de
Moneda Nacional; los espléndidos
financieros, en el mundo de la ban-
ca, son generalmente o farsantes
o truhanes.»

Relea varias veces el contenido

de estas lineas, han pasado casi
150 afios y son tan vigentes como
cuando se redactaron. No confie
sus ahorros a aquel que no cumpla
el perfil; puede correr grave riesgo.
Si necesita crédito de un banco ya

entre el banco y su cliente, no e:
dificil decidir quién sufrird las con
secuencias al final. Cada ddlar que
el banco presta por encima de st
capital y reservas, lo debe y sus
gerentes lienen, por consiguiente,
la obligacion madas estricta hacia
sus acreedores, asi como hacia su:
accionistas, de mantener sus des-
cuentos permanentemerile coniro-
lados.

wTrate a sus clientes con des-
prendimiento, no olvidando nunca
que uit banco prospera si sus clien-
les prosperan, pero hunca permita
que le dicten su politica.

»Si duda de la conveniencia de
un descuento, dele al banco el be-
neficio de la duda y rechdcelo; no
realice nunca un descuento si duda
de su conveniencia. Si tiene razo-
nes para desconfiar de la integri-
dad de un cliente, ciérrele la cuen-
ta. No trate nunca con un bribon
en la creencia de que usted puede
impedir que le engaiie. El riesgo
es en este caso el mayor de los
beneficios.

wPague a sus empleados salarios

que les permitan vivir con holgura
y respetabilidad sin tener que ro-
bar y exijales la totalidad de su
tiempo. Si un empleado vive por
encima de sus ingresos, despidalo,
incluso si su exceso de gastos se
puede explicar de forma consis-
tente con su inlegridad, aun asi,
despidalo. La extravagancia, aun-
que no sea un crimen, conduce
sinadvertidamente al crimen. No
puede ser empleado de confianza
de un banco quien gasta mds de
lo que gana.

wEl capital de un banco debe
ser una realidad v no una ficcion
y debe estar en lus manaos de los
que tienen dinero que prestar y
no de los que necesitan de él.

» Persiga un negocio bancario di-
recto, honesto y legitimo. No deje
que la perspeciiva de grandes be-
neficios le tiente a hacer nada que

sabe cudl es su codigo ético; actie
en consecuencia y mantendra unas
relaciones largas, fluidas y fructi-
feras para ambas partes. | |
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